Ein mittelstandisches Medizintechnik-Unternehmen hat im Zuge einer strategischen Neuausrichtung entschieden, die
bestehende Planungsplattform prevero durch die SAP Analytics Cloud (SAC) zu ersetzen. Ziel war die Einflihrung einer
modernen, integrierten Planungsumgebung zur Abbildung der Sales- und Kostenstellenplanung, der CAPEX-Planung und
Intercompany-Verrechnung sowie einer konsolidierten GuV fiir das Reporting.

Herausforderung:

Die bisherige Losung war technologisch tiberholt und in ihrer Performance limitiert. Mit dem klaren Fokus auf SAP-Tech-
nologie sollte die bestehende Planung in die SAP Analytics Cloud libertragen werden, um auch eine Integration in das
neue Reporting mit der SAC gewahrleisten zu kdnnen.

Als Spezialist fir SAP-Planung kennen wir sowohl die Starken als auch die aktuellen Grenzen der SAP Analytics Cloud
(SAC). In vielen Kundenprojekten hat sich die SAC als leistungsstark erwiesen — gleichzeitig zeigte sich jedoch auch, dass
es Falle gab, bei denen zentrale Planungsanforderungen nicht vollstdndig abgedeckt wurden. Daher haben wir in diesem
Projekt bewusst einen Proof of Value (PoV) als ersten Schritt vorgeschlagen, um Transparenz, Sicherheit und eine fundier-
te Entscheidungsgrundlage zu schaffen.
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Umsetzung des PoV mit Fokus auf Vertriebs- und

Ergebnis-Workshop mit Ableitung moglicher
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Entwurf eines Rollout-Plans zur schrittweisen Imple-
mentierung weiterer Teilplanungen

Next Steps

Auf Basis der Giberzeugenden PoV-Ergebnisse und sehr guten Zusammenarbeit mit dem Kunden wurde der
Auftrag zur vollstandigen Migration und Ablésung des alten Planungstools durch die SAP Analytics Cloud
erteilt. Nach der Erstellung eines detaillierten Projektplans befinden wir uns aktuell in der Umsetzung bzw.
Implementierung. Beginnend bei libergreifenden Planungsthemen und CAPEX erstreckt sich der weitere
Projektverlauf Gber Intercompany-Umsatze und Verrechnungen bis hin zur integrierten Konzern-G&V.

Vorgehen

Die Umsetzung erfolgt in einem hybriden Projektansatz mit klarer Struktur und agiler, enger Abstimmung, die es bei-
den Seiten ermoglicht, wahrend des Projekts voneinander zu lernen. Das Umsetzungsteam erarbeitet gemeinsam mit
den Prozessverantwortlichen die Umsetzungsansatze, wahrend der Fachbereich die Moglichkeiten der SAC-Planung
direkt kennenlernt. So geht die Planung schrittweise in die Verantwortung des Kunden tber und befahigt die Schlis-
selanwender fiir die Anwendungsphase nach der Umsetzung.

Nehmen Sie noch heute Kontakt auf! @
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